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[1.MISION Y VISION DE LA UPC

Misién: Formar lideres integros e innovadores con vision global para que transformen el Perd.

Visién: Ser lider en la educacion superior por su excelencia académicay su capacidad de innovacién.

1. INTRODUCCION

Es importante que el alumno conozca las reglas fundamentales del Sistema Multilateral del Comercio que
consagrala Organizacién Mundial del Comercio - OMC, desde la perspectiva privada de un actor del comercio
internacional .

A través del andlisis de casos, el alumno aplicara las principal es consideraciones legales a tener en cuenta por
un administrador internacional en un escenario global de negocios.

IV.LOGRO (S) DEL CURSO

El alumno identifica los principales derechos y obligaciones de los Estados Miembros de la OMC y como
dichos compromisos repercuten en las transacciones comercial es internacionales. Puede reconocer cuando una
medida es inconsistente con la OMC y qué puede hacer al respecto.

V. UNIDADES DE APRENDIZAJE

UNIDAD N° 1 REGULACION DEL COMERCIO INTERNACIONAL. PRINCIPIOSFUNDAMENTALES DE
NO DISCRIMINACION Y ACCESO AL MERCADO.

LOGRO
El alumno identifica los principios fundamentales de la OMC. Identifica las excepciones especificas a dichos
principios. Individualiza losimpactosde los compromisos OMC enlas transacciones comerciales internacionales en un
mundo globalizado. Se familiariza con conceptos como aranceles, tipos de aranceles, barreras arancelarias y no
arancelarias y restricciones cuantitativas. Identifica los acuerdos de valor en aduana, reglas de origen, licencias de
importacion y el sistema armonizado.

TEMARIO
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- Introduccion alaOMC.

- Principio de No Discriminacion: Nacion Més Favorecida y Trato Nacional
- Prohibicidn de restricciones Cuantitativas.

- Consolidacion de aranceles.

- Principio de Transparencia.

- Resolucion de Casos Précticos

HORA(S) / SEMANA(S)
Semana 1

UNIDAD N°: 2 EXCEPCIONESAL CUMPLIMIENTO DE PRINCIPIOSY OBLIGACIONES GENERALES

LOGRO
El alumno evalliala potestad de los Estados para apartarse de los principios y obligaciones generales que gobiernan el
Sistema Multilateral del Comercio, para proteger bienes juridicos considerados de la mayor importancia tales como: la
moral, vida, salud, proteccion del medio ambiente, seguridad nacional, entre otros

TEMARIO
- Excepciones Generales.
- Excepcion por Seguridad Nacional.
- Exenciones o waivers.
- Acuerdos Comerciales Regionales (ACRS)
- Defensa Comercial.
- Resolucion de Casos Précticos

HORA(S) / SEMANA(S)
Semana 2

UNIDAD Ne: 3 PRINCIPALESACUERDOSMULTILATERALES SOBRE COMERCIO DE MERCANCIAS/
ACCESO A MERCADOS

LOGRO
El alumno analiza los principales Acuerdos que regulan el Acceso al Mercado de las mercancias, en particular analiza
el Acuerdo sobre Agricultura, Origen, Valoracién Aduaneray Licencias Previas de Importacion.

Asimismo, analizalas principales disposiciones de |os Acuerdos sobre Medidas Sanitarias y Fitosanitarias y Obstéculos
Técnicos a Comercio, y reconoce cuando un Estado se encuentra legitimado a tomar o no una medida en virtud de
dichos Acuerdos, y cuando las medidas adoptadas o por adoptarse constituyen barreras para arancelarias injustificadas.

Identificalas medidas de defensa comercial permitidas por laOMC y cémo se utilizan. Conoce como se regulan a nivel
internacional y en lalegislacién del Peru. Distingue las diferencias entre una medida antidumping, de salvaguardia y
una medida compensatoria.

TEMARIO
1. Acuerdo sobre Medidas Sanitariasy Fitosanitarias
- Evaluacion de Riesgo. Justificacion cientifica
- Principio Precautorio.

2. Acuerdo sobre Obstéculos Técnicos al Comercio
- Norma Técnica vs. Reglamento Técnico




- Relacion con € Acuerdo MSF.

3. Acuerdo sobre Normas de Origen.

4. Acuerdo sobre Procedimientos para el Tramite de Licencias de Importacion.

5. Acuerdo sobre Valoracion Aduanera.

6. Medidas de Defensa Comercia

- Definicion de Dumping.

- Vaor Normal.

- Determinacion del Dafio.

- Rama de laIndustria Nacional.

- Procedimiento Antidumping.

- Salvaguardias.

- Subvenciones y Derechos compensatorios.
- Resolucion de Casos Préacticos.

HORA(S) / SEMANA(S)
Semana3y 4

UNIDAD N° 4 ACUERDO GENERAL SOBRE EL COMERCIO DE SERVICIOS

LOGRO
El alumno identifica los distintos modos de prestacién de servicios. Conoce |os principales compromisos del Pert en
esta materia en el marco de la OMC. Entiende la importancia practica del comercio de servicios en un mundo
globalizado

TEMARIO
- Comercio de Servicios. Coberturadel Acuerdo.
- Principios
- Modos de Prestacion de Servicios
- Resolucion de Casos Précticos

HORA(S) / SEMANA(S)
Semana5

UNIDAD N° 5 ACUERDO SOBRE LOSASPECTOSRELACIONADOS CON LOSDERECHOSDE
PROPIEDAD INDUSTRIAL RELACIONADOS CON EL COMERCIO

LOGRO
El alumno identificalos diferentes derechos de la propiedad intelectual amparados bajo la OMC.

TEMARIO
- Derechos de Autor y Derechos Conexos.
- Patente.
- Modelo de Utilidad.
- Disefio Industrial.
- Secretos Industriales.
- Resolucion de casos practicos.




HORA(S) / SEMANA(S)
Semana 6

UNIDAD N° 6 ENTENDIMIENTO SOBRE SOLUCION DE DIFERENCIAS

LOGRO
El alumno conoce €l sistema de solucién de diferencias de la OMC, las etapas del procedimiento, la naturaleza de las
decisiones y las consecuencias en caso de incumplimiento por parte de |os Estados Miembro. Se familiariza con los
casos en los que el Pert ha participado en dicho marco

TEMARIO
- El ESD.
- Participantes.
- Etapas del Procedimiento.
- Naturaleza de las Decisiones.
- Consecuenciadel Incumplimiento de las Decisiones.
- Experiencia peruana.

HORA(S) / SEMANA(S)
Semana 7

VI. METODOLOGIA

La metodologia del proceso de formacién considera participacion activa 'y permanente de los alumnos. A tal
efecto durante el curso se llevard a cabo la aplicacion de aspectos conceptuales atravésdel estudio y solucién de
casos, paralo cua serequiere lalectura previadel material asignado

VIl. EVALUACION

FORMULA
17% (PC1) + 17% (PC2) + 20% (EA1) + 26% (PA1) + 20% (EB1)

TIPO DE NOTA PESO %
PC - PRACTICASPC 17
PC - PRACTICASPC 17
EA - EVALUACION PARCIAL 20
PA - PARTICIPACION 26
EB - EVALUACION FINAL 20
VIII. CRONOGRAMA
TIPODE | DESCRIPCION NOTA |NUM.DE | FECHA OBSERVACION RECUPERABLE
PRUEBA PRUEBA
PC PRACTICASPC 1 Semana2 |Podra cambiarse de|Si
fecha a criterio del
profesor
PC PRACTICASPC 2 Semana5 |Podra cambiarse de|Si
fecha a criterio del
profesor
EA EVALUACION PARCIAL |1 Semana4 |Escrito Si
PA PARTICIPACION 1 Semana 1 a | Permanente NO
lasemana 7
EB EVALUACION FINAL 1 Semana8 |Ord Si
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