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III. INTRODUCCIÓN
 

Es importante que el alumno conozca las reglas fundamentales del Sistema Multilateral del Comercio que

consagra la Organización Mundial del Comercio - OMC, desde la perspectiva privada de un actor del comercio

internacional.

 

A través del análisis de casos, el alumno aplicará las principales consideraciones legales a tener en cuenta por

un administrador internacional en un escenario global de negocios.
 

IV. LOGRO (S) DEL CURSO
 

El alumno identifica los principales derechos y obligaciones de los Estados Miembros de la OMC y cómo

dichos compromisos repercuten en las transacciones comerciales internacionales. Puede reconocer cuándo una

medida es inconsistente con la OMC y qué puede hacer al respecto.

UNIDAD Nº: 1 REGULACIÓN DEL COMERCIO INTERNACIONAL. PRINCIPIOS FUNDAMENTALES DE

NO DISCRIMINACIÓN Y ACCESO AL MERCADO.

LOGRO

El alumno identifica los principios fundamentales de la OMC. Identifica las excepciones específicas a dichos

principios. Individualiza losimpactosde los compromisos OMC enlas transacciones comerciales internacionales en un

mundo globalizado. Se familiariza con conceptos como aranceles, tipos de aranceles, barreras arancelarias y no

arancelarias y restricciones cuantitativas. Identifica los acuerdos de valor en aduana, reglas de origen, licencias de

importación y el sistema armonizado.

TEMARIO

I. INFORMACIÓN GENERAL

CURSO : Derecho del Comercio Internacional y Contratos

CÓDIGO : DE190

CICLO : 201400

CUERPO ACADÉMICO : Rosadio Colan, Sara Rosana

CRÉDITOS : 3

SEMANAS : 7

HORAS : 6 H (Teoría) Semanal

ÁREA O CARRERA : Derecho

II. MISIÓN Y VISIÓN DE LA UPC

Misión: Formar líderes íntegros e innovadores con visión global para que transformen el Perú.

Visión: Ser líder en la educación superior por su excelencia académica y su capacidad de innovación.

V. UNIDADES DE APRENDIZAJE
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- Introducción a la OMC.

- Principio de No Discriminación: Nación Más Favorecida  y Trato Nacional

- Prohibición de restricciones Cuantitativas.

- Consolidación de aranceles.

- Principio de Transparencia.

- Resolución de Casos Prácticos

HORA(S) / SEMANA(S)

Semana 1 

 

UNIDAD Nº: 2 EXCEPCIONES AL CUMPLIMIENTO DE PRINCIPIOS Y OBLIGACIONES GENERALES

LOGRO

El alumno evalúa la potestad de los Estados para apartarse de los principios y obligaciones generales que gobiernan el

Sistema Multilateral del Comercio, para proteger bienes jurídicos considerados de la mayor importancia tales como: la

moral, vida, salud, protección del medio ambiente, seguridad nacional, entre otros

TEMARIO

- Excepciones Generales.

- Excepción por Seguridad Nacional.

- Exenciones o waivers.

- Acuerdos Comerciales Regionales (ACRs)

- Defensa Comercial.

- Resolución de Casos Prácticos

HORA(S) / SEMANA(S)

Semana 2

 

UNIDAD Nº: 3 PRINCIPALES ACUERDOS MULTILATERALES SOBRE COMERCIO DE MERCANCÍAS /

ACCESO A MERCADOS

LOGRO

El alumno analiza los principales Acuerdos que regulan el Acceso al Mercado de las mercancías, en particular analiza

el Acuerdo sobre Agricultura, Origen, Valoración Aduanera y Licencias Previas de Importación.

 

Asimismo, analiza las principales disposiciones de los Acuerdos sobre Medidas Sanitarias y Fitosanitarias y Obstáculos

Técnicos al Comercio, y reconoce cuándo un Estado se encuentra legitimado a tomar o no una medida en virtud de

dichos Acuerdos, y cuándo las medidas adoptadas o por adoptarse constituyen barreras para arancelarias injustificadas.

 

Identifica las medidas de defensa comercial permitidas por la OMC y cómo se utilizan. Conoce cómo se regulan a nivel

internacional y en la legislación del Perú. Distingue las diferencias entre una medida antidumping, de salvaguardia y

una medida compensatoria.

TEMARIO

1. Acuerdo sobre Medidas Sanitarias y Fitosanitarias

- Evaluación de Riesgo. Justificación científica.

- Principio Precautorio.

 

2. Acuerdo sobre Obstáculos Técnicos al Comercio

- Norma Técnica vs. Reglamento Técnico
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- Relación con el Acuerdo MSF.

 

3. Acuerdo sobre Normas de Origen.

 

4. Acuerdo sobre Procedimientos para el Trámite de Licencias de Importación.

 

5. Acuerdo sobre Valoración Aduanera.

6. Medidas de Defensa Comercial

- Definición de Dumping.

- Valor Normal.

- Determinación del Daño.

- Rama de la Industria Nacional.

- Procedimiento Antidumping.

- Salvaguardias.

- Subvenciones y Derechos compensatorios.

- Resolución de Casos Prácticos.

HORA(S) / SEMANA(S)

Semana 3 y 4 

 

UNIDAD Nº: 4 ACUERDO GENERAL SOBRE EL COMERCIO DE SERVICIOS

LOGRO

El alumno identifica los distintos modos de prestación de servicios. Conoce los principales compromisos del Perú en

esta materia en el marco de la OMC. Entiende la importancia práctica del comercio de servicios en un mundo

globalizado

TEMARIO

- Comercio de Servicios. Cobertura del Acuerdo.

- Principios

- Modos de Prestación de Servicios

- Resolución de Casos Prácticos

HORA(S) / SEMANA(S)

Semana 5

 

UNIDAD Nº: 5 ACUERDO SOBRE LOS ASPECTOS RELACIONADOS CON LOS DERECHOS DE

PROPIEDAD INDUSTRIAL RELACIONADOS CON EL COMERCIO

LOGRO

El alumno identifica los diferentes derechos de la propiedad intelectual amparados bajo la OMC.

TEMARIO

- Derechos de Autor y Derechos Conexos.

- Patente.

- Modelo de Utilidad.		

- Diseño Industrial.

- Secretos Industriales.

- Resolución de casos prácticos.
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HORA(S) / SEMANA(S)

Semana 6

 

UNIDAD Nº: 6 ENTENDIMIENTO SOBRE SOLUCIÓN DE DIFERENCIAS

LOGRO

El alumno conoce el sistema de solución de diferencias de la OMC, las etapas del procedimiento, la naturaleza de las

decisiones y las consecuencias en caso de incumplimiento por parte de los Estados Miembro. Se familiariza con los

casos en los que el Perú ha participado en dicho marco

TEMARIO

- El ESD.

- Participantes.

- Etapas del Procedimiento.		

- Naturaleza de las Decisiones.

- Consecuencia del Incumplimiento de las Decisiones.

- Experiencia peruana.

HORA(S) / SEMANA(S)

Semana 7

 

VI. METODOLOGÍA
 

La metodología del proceso de formación considera participación activa y permanente de los alumnos. A tal

efecto durante el curso se llevará a cabo la aplicación de aspectos conceptuales a travésdel estudio y solución de

casos, para lo cual se requiere la lectura previa del material asignado

VII. EVALUACIÓN

FÓRMULA

17% (PC1) + 17% (PC2) + 20% (EA1) + 26% (PA1) + 20% (EB1)

TIPO DE NOTA PESO %

PC - PRÁCTICAS PC 17

PC - PRÁCTICAS PC 17

EA - EVALUACIÓN PARCIAL 20

PA - PARTICIPACIÓN 26

EB - EVALUACIÓN FINAL 20

VIII. CRONOGRAMA

TIPO DE
PRUEBA

DESCRIPCIÓN NOTA NÚM. DE
PRUEBA

FECHA OBSERVACIÓN RECUPERABLE

PC PRÁCTICAS PC 1 Semana 2 Podrá cambiarse  de
fecha a cr i ter io del
profesor

SÍ

PC PRÁCTICAS PC 2 Semana 5 Podrá cambiarse  de
fecha a cr i ter io del
profesor

SÍ

EA EVALUACIÓN PARCIAL 1 Semana 4 Escrito SÍ

PA PARTICIPACIÓN 1 Semana 1 a
la semana 7

Permanente NO

EB EVALUACIÓN FINAL 1 Semana 8 Oral SÍ
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IX. BIBLIOGRAFÍA DEL CURSO

BÁSICA

BOSSCHE, Peter van den  (2005) The law and policy of the World Trade Organization :   text, cases and

materials. New York : Cambridge University Press.

  (343.087 BOSS)

MINDREAU, Manuel

RECOMENDADA

(No necesariamente disponible en el Centro de Información)

OMC

OMC

OMC

OMC

OMC

SCHOTT, Jeffrey J.


